APPRENTISSAGE
CFA MTA

Bac Pro TCV Animalerie

TECHNICIEN CONSEIL VENTE ANIMALERIE

prérequis :

e pour une entrée en 2nde:
sortie de 3éme

e pour une entrée en 1ére:
sortie de 2nde GT, 2nde Pro
Vente ou CAP Vente

e &tre agé de 16 a 29 ans ou
15 ans en sortie de 3éme
(avant le 31 décembre),
aucune condition d'age
pour les personnes
reconnues en situation de
handicap

durée: 2 ou 3 ans

o

formation rémunérée

formation en alternance
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réseau d'entreprises
partenaires

LE TITULAIRE DU BAC PRO TECHNICIEN CONSEIL
VENTE EN ANIMALERIE TRAVAILLE DANS UNE

ENTREPRISE OU UN ETABLISSEMENT SPECIALISE

DANS LA DISTRIBUTION D'ANIMAUX DE

COMPAGNIE, D'ALIMENTS, DE PRODUITS ET PRO FI L

D'ACCESSOIRES D'ANIMALERIE. LE VENDEUR A Intéressé par le commerce, vous &tes

UNE DOUBLE COMPETENCE TECHNIQUE ET dynamique, rigoureux et vous avez le

COMMERCIALE QUI LUI PERMET D'EVOLUER sens du contact et de |'accuei|. Vous

DANS SA CARRIERE PROFESSIONNELLE aimez I'échange, I'écoute,

le conseil et le service

Vous manifestez de I'intérét pour les

animaux de compagnie et pour la

réglementation nécessaire

a leur protection.

accessibilité aux personnes en
situation de handicap

X

Lycée d'Enseignement Agricole Privé-UFA-CFPC
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et de Agriculture




TECHNICIEN
CONSEIL VENTE
EN ANIMALERIE

BA
PRO

Fonctions en entreprise

Réalise la vente d’animaux vivants domestiques ou non et d’articles
destinés a leur entretien et leur bien-étre (aliments, cages, jouets...)
aupreés d’une clientéle de particuliers selon la réglementation du
commerce, les régles d’hygiéne et de sécurité, et la stratégie commerciale
de Uentreprise.

Conseiller la clientéle sur les produits en rayon

Superviser les flux de ventes

Mettre en place les opérations commerciales

Controler l'exécution des tdches techniques et administratives liées a la
vente

REMUNERATION Inscription
\(, % du SMIC
Jusqu’s ¢ Entretien de motivation et de
17 ans validation du projet
(el professionnel
o 27% A3% 53% ¢ Recherche d'une entreprise
W IO 51% 61% daccucil

Signature du contrat
d'apprentissage = inscription

Ynree  5O% 67% 78%

Les + de la formation

¢ Une UFA de proximité en milieu rural, avec des facilités d’acceés (internat,
cars scolaires, trains)

Une UFA dans un lycée a taille humaine : un encadrement soutenu et
rassurant pour chaque apprenti et des formateurs interlocuteurs directs
pour les maitres d’apprentissage

Des plannings pédagogiques différents permettant une alternance dans la
méme semaine => Une présence plus réguliére en entreprise et un meilleur
suivi en formation de Uapprenti

Meétiers et

p " erspectives
oursuite ' 1
Totud emploi

etudes

e Technicien Conseil Vente
» en BTS et plus particuliérement e Commercial, vendeur
en BTSA Technico-Commercial * Chef de rayon,
« Animaux d'élevage et de e Adjoint au responsable des

achats,
* Adjoint au chef de rayon,
e Chef de produits....

compagnie »

POUR PLUS DE PRECISIONS

contactez-nous au 02.48.66.20.82

ou visitez notre site : www.leap-bengy-sur-craon.fr

ENSEIGNEMENTS
PROFESSIONNELS

MP1 : Connaissances scientifiques et
technologiques liées a I'animal, son
milieu et I'environnement

MP2 : Mercatique

MP3: L'entreprise dans son
environnement

MP4 : Gestion commerciale d'un
espace de vente

MPS : Techniques de vente

MP6 : Techniques animaliéres

MP7 : Cadre réglementaire de la
vente en animalerie

MAP : Mise en place et suivi d'un
point de vente de produits locaux

COMPETENCES
PROFESSIONNELLES

e Conseiller le client sur les produits
d'animalerie

¢ Situer I'entreprise dans son
environnement socioprofessionnel

e Communiquer en situation
professionnelle

e Organiser son travail en fonction de la
politique commerciale de I'entreprise

e Mettre en ceuvre des techniques de
vente en animalerie

¢ Gérer un rayon de produits
d’animalerie dans le respect de la
réglementation et de la sécurité

e Mettre en ceuvre des pratiques
professionnelles liées aux produits
d’animalerie vendus dans une
perspective de durabilité

e S'adapter a des enjeux professionnels
particuliers

Métiers desiferritoires
et de¥Agriculture

CENTRE DE FORMATION PAR APPRENTISSAGE DES
METIERS DES TERRITOIRES ET DE UAGRICULTURE

Q 2 rue de Nermont - BP 64 28202 CHATEAUDUN
. 02 37 44 60 60

+ contact.cfamta@cneap.fr

® cfa-mta.fr




